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8月 9日晚，体彩七星彩
第19092期开奖，开奖号码为

“8811172”。当期全国共开
出5注头奖，单注奖金500万
元，我省鹤壁彩民有幸揽获其
中一注，中奖彩票是一张6元
3注的单式票，出自鹤壁市山
城区汤河街福盛小区西路南
的4106030006体彩网点。

8月12日上午，大奖得主
张先生带着妻子赶到河南省
体彩中心领取了大奖。据了
解，张先生是一名拥有20年

彩龄的购彩者，自从七星彩
上市就开始购买，期期不落，

“每次都控制在十元以内，不
影响生活，也是给自己买一
份希望。”

张先生介绍，他买七星彩
不固定投注方式，闲暇时就研
究走势图自己选号码，没时间
了就机选号码，有时候还喜欢
用一些电话号码或亲人生日
之类的吉祥号码。张先生回
忆起当天买彩：“上周五又是
七星彩开奖的日子，我找了个

网点准备买几注号码，当时我
就想，最近有没有喜事，突然
想到我女儿刚怀上二胎，就用
了我女儿的生日作为投注号
码。”就是这组号码给张先生
带来了幸运。

开奖过去两天，张先生想
起他买的彩票，拿起手机查询
开奖号码，“当时看见号码一
样，心怦怦直跳，拿着手机来
回看了好多遍才确认自己中
奖了！”张先生赶紧把中奖的
喜讯告诉了妻子，两人商量好

第二天来郑州领奖。
问及中奖后的打算，张先

生说，一部分用于生意上的欠
款，一部分用于老两口的养
老。① 杨惠明

进入8月，空调行业2020
冷年的开盘会议也将陆续召
开。面对这个持续而多变时代
的商业竞争，那些“不思变、不
敢变、不想变”家电行业领头企
业，也将面临着一轮来自创新
者和变革者的冲击。8月12
日，在海信空调河南经销商大
会上，海信空调公司总经理别
清峰通过视频首度面对河南主
流媒体以及来自河南豫北700
多名核心经销商，谈及公司过
去、现在的发展变革，并对未来
的走势和目标进行了解读。未

来，海信空调将通过“技术、产
品和营销”的三驾马车，带动市
场、渠道和用户的多轮变革，形
成体制制胜的持久战新格局。

海信空调
成功实现逆势上涨

奥维云网对于海信空调
在今年上半年的评价则是：海
信空调在全渠道全面上涨；海
信空调在细分市场，全面上
涨；海信空调新品在极短导入
期实现快速上涨。数据显示，
今年3月上市的海信高端新品

舒适家系列，目前已经全面跻
身1万元以上空调市场全国十
大畅销产品阵营。

进入 2019年以来，在市
场低迷的情况下，海信空调无
疑走出了一轮独立的新行
情。“在今年空调市场一片下
跌形势之下，上半年我们走出
一轮优于行业的发展行情。对
于海信空调来说，我们追求的
是有质量的发展、我们的动力
正是来自产品的技术和品质。”
据海信空调郑州分公司总经理
司康康介绍，“依靠过硬的产品

技术和品质，以及集团的营销
组织架构变革，海信空调市场
份额和占比在今年以来逆势上
涨。说明这一轮的市场回调，
最终是推高行业的进入门槛，
带动行业整体的发展。”

转变运营模式
强化渠道赋能

今年以来的空调市场，在
下跌通道中，领头企业间的竞
争异常激烈。特别是格奥事
件之后，再次将企业间的贴身
肉搏推向舆论“风口浪尖”。

对此，海信空调郑州分公司总
经理司康康认为，“不管外部
竞争环境和内部竞争格局怎
么变化，对于24岁的海信空
调来说，始终相信决定企业
能走多远的除了坚守产品技
术和品质，更离不开广大经
销商的支持”，“新冷年，我们
将进一步推进代理商运营模
式转变，压缩渠道层次，提升
营销能力，强化渠道赋能，引
导商家改善销售结构，提升商
家盈利能力，与商家形成命运
共同体”。 ② 张建会

女儿生日组号码意外成就幸运大奖
鹤壁购彩者喜领七星彩奖金500万元

新冷年开启：空调行业形成持久战新格局


